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CE QU'IL AIME LE + 
DANS SON MÉTIER

POURQUOI LE LOGEMENT
SOCIAL ? 

Le travail en équipe
La possibilité d'être force de proposition pour
les produits mis en vente  
Le processus de sélection des logements qui
seront proposés à l'achat dans le cadre de la
vente de patrimoine

UNE JOURNÉE TYPE POUR ALEXANDER

PLURIAL NOVILIA
 EN 3 MOTS Innovat

ion

Valeurs

c h e z

CE DONT IL EST 
LE + FIER

SA VISION DE 
L'HABITAT DE DEMAIN

Je l'imagine intelligent et connecté, associé à des
services de proximité adaptés aux habitants
(ex : des espaces de convivialité pour les

seniors). 

La réhabilitation du quartier Bernon à Epernay

PARCE QUE

Accompagnement

Lorsqu'il n'est pas en extérieur pour visiter le patrimoine, Alexander se consacre au pilotage de l'activité de
vente : validation des actes de vente, suivi des indicateurs, détermination des grilles de prix, points avec les

équipes commerciales... L'activité inclut également la location et la vente de locaux professionnels et
commerciaux : rédaction des baux, rencontres avec des entreprises de toutes tailles et tous secteurs.

Alexander rejoint le Toit Champenois en 2000. Notaire de formation, il intègre d'abord le service
Contentieux puis le réseau d'agences de proximité qu'il chapeaute jusqu'en 2007 avant d'évoluer au

poste de Directeur Clientèle. En 2015, dans le cadre de la fusion Toit Champenois / Effort Rémois,
Alexander prend la tête du service Habitat & Accession de Plurial Novilia. 

Compétences

Le résultat de cette opération majeure de renouvellement
urbain - à la fois techniquement passionnante et
humainement enrichissante - est à la hauteur de

l'investissement qui a été fait. 

Le secteur du logement social est d'une incroyable
richesse, tant par la diversité des métiers qu'il est
possible d'y exercer que par la forte dimension
humaine qui le définit. 


